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Kopratt (B2B)

Tillimpningsomrade

Koplagen (1990:931) galler nar en vara saljs mellan naringsidkare (B2B), mellan privatpersoner (C2C)
eller nar en naringsidkare koper av en privatperson. Lagen galler daremot inte vid konsumentkop - da
galler konsumentképlagen (2022:260), KKL 1:1, vilket framgar av KopL 4 §.

| affarslivet blir kdplagen sarskilt viktig for B2B-transaktioner, t.ex. nar en grossist saljer maskiner till
en aterforsaljare, eller nar ett foretag koper ravaror, IT-utrustning eller fordon fran ett annat foretag.

En central skillnad ar att KopL ar dispositiv. Det betyder att foretag kan avtala om egna villkor, och
dessa gar fore lagens regler. | affarsavtal anvands ofta standardavtal (som NL 17, Orgalime eller
sarskilda branschvillkor) som kan begréansa eller andra lagens bestammelser. Detta skiljer sig fran
KKL, som ar tvingande till konsumentens fordel (KKL 1:10).

Avlamnande och risk for varan

| affarssammanhang &r avlamnande en central fraga, eftersom den avgoér riskfordelningen mellan
parterna.

KoépL 13 §: Risken gar dver pa kdparen nar varan ar avlamnad.

KoépL 12 § Koparen maste betala dven om varan forstors eller skadas efter riskdvergangen - sa
lange det inte beror pa saljaren.

Olika typer av avlamnande (KopL 6-7 §§):

e Hamtningskop (6 §): Avlamnande sker nar képaren hamtar varan hos saljaren.

e Platskdp (7 § st.1): Om saljaren sjalv transporterar varan inom samma ort, ar varan avlamnad
forst nar koparen fatt den i sin besittning.

e Transportkdp (distans, 7 § st. 2): Om varan ska skickas till annan ort och lamnas till en
sjalvstandig transportér (t.ex. DB Schenker, DHL), anses varan avlamnad redan nar
transportoren tar emot den.

Exempel B2B:

» Ett tryckeri i Goteborg saljer en offsetpress till ett tryckeri i Umeda. Nar maskinen lamnas till en
fristdende transport6r i Goteborg ar den avldamnad - risken ligger pa koparen.

 En grossist i Stockholm saljer gronsaker till en lokal restaurang och kor sjalv ut dem. Risken gar
over forst nar restaurangen far leveransen i handen.

| KKL &r reglerna annorlunda - risken ligger kvar pa saljaren fram tills varan levererats hem till
konsumenten.
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Drojsmal

| B2B-avtal ar tidsaspekten ofta avgdrande - en forsening kan leda till produktionsstopp eller stora
ekonomiska forluster.

Ko6pL 22 §: Drojsmal foreligger nar varan inte avlamnas i tid och det inte beror pa koparen.

Ko6pL 9 § Om ingen leveranstid avtalats ska leverans ske inom skalig tid. Vad som ar skaligt beror pa
varans art och affarssituationen.

Exempel B2B:

Ett byggféretag bestaller byggmaterial fran en leverantér. Om materialet inte levereras i tid riskerar
bygget att forsenas, vilket kan medféra bade vite och ekonomiska krav fran bestallaren.

Jamforelse med KKL: | konsumentkop finns alltid en 30-dagarsregel (2:2 KKL). | B2B beror det istallet
pa avtalet och vad som anses skaligt.

Paféljder vid drojsmal

Om saljaren i ett B2B-avtal begar avtalsbrott kan koparen valja bland flera paféljder:
Halla inne betalning (42 §): K6paren kan vagra betala tills saljaren fullgjort sina skyldigheter.

Fullgorelse (23 §): Koparen kan krava leverans, men saljaren kan undga om det finns ett hinder
utanfor dennes kontroll (t.ex. exportforbud).

Prisavdrag (37-38 §8§): Koparen kan krava prisavdrag som motsvarar vardeminskningen om varan
ar felaktig och inte atgardas.

Havning (25 § vid dréjsmal, 39 § vid fel): Koparen kan hdva om avtalsbrottet ar av vasentlig
betydelse och séljaren insag eller borde ha insett detta. Koparen kan dven satta ut en tillaggstid och
hava om leverans anda inte sker.

Skadestand (27 §, 40 §): Kdparen kan krava ersattning for forluster orsakade av drojsmal eller fel.
Ansvaret bygger pa kontrollansvar.

Exempel B2B: Ett IT-foretag bestaller servrar fran en leverant6r. Servrarna levereras tre manader for
sent, vilket gor att foretaget missar ett viktigt kundavtal. Képaren kan da hava avtalet och dessutom
begéara skadestand for uteblivna intakter.

Fel i vara

Fel i vara

| B2B-sammanhang ar definitionen av fel central. Beddomningen goérs mot bade avtalet och lagens
minimikrav.

Subjektiva krav (17 §): Avvikelser fran avtalet utgor fel.
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Objektiva krav (17-18 §§): Varan ska kunna anvandas for sitt normala andamal, motsvara prov eller
modell och halla normal standard.

Upplysningsplikt (18-19 §§): Saljaren maste upplysa om kanda forhallanden som paverkar varans
anvandning. Vid B2B ar detta snavare an i KKL - koparen forvantas vara mer kunnig och aktsam.

Undersokningsplikt (20, 31-32 §8§): Kdparen har en dubbel undersdkningsplikt: fore kdpet (man
kan inte dberopa fel som borde ha upptackts vid undersokning) och efter kdpet (reklamation ska ske
inom skalig tid).

Exempel B2B:

Ett tryckeri kdper en begagnad tryckpress av ett annat tryckeri. Vid leverans borde kdparen ha
testkort maskinen och upptackt att en cylinder var sliten. Eftersom felet borde ha upptackts kan det
inte aberopas i efterhand.

Skadestand

KopL 27, 40 §§: Saljaren ar skadestandsskyldig vid drojsmal eller fel.

Ansvaret bygger pa kontrollansvaret - séljaren kan slippa ansvar endast om avtalsbrottet beror pa
nagot utanfér hans kontroll som inte kunnat forutses eller undvikas (force majeure, t.ex.
exportforbud, strejk, pandemi).

Exempel B2B: Ett foretag bestaller specialmaskiner fran Tyskland. Leveransen stoppas av ett plotsligt
exportforbud. Leverantéren kan undga skadestand eftersom det ligger utanfér deras kontroll.
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